
Ihre Verantwortung
Gemeinsam mit Ihrem Verkaufsteam am Standort Baar/Meierskappel setzen Sie die Unternehmensziele in den
Verkaufsregionen ZG, SZ, LU, OW, NW, UR, GL, TI um.
Ihre Aufgaben im Überblick:

Betriebswirtschaftliche Verantwortung für das Profitcenter Mitte
Aktive Verkaufstätigkeit als Key Account Manager & Kundenberater Gartenbau
Umsetzung der Vertriebsstrategie für Betonwaren, Keramik, Natursteine
Erreichung der Umsatz- und Margenziele mit Ihrem Team
Marktbeobachtung & gezielte Neukundengewinnung
Nachhaltige Kundenpflege (Tiefbau, Gartenbau, Händler)
Sicherstellung eines bedürfnisgerechten Betriebs des Standorts inkl. Lager & Shop für Garten- und Bauzubehör

Führung:
Klare Prioritätensetzung & Förderung einer zielgerichteten Zusammenarbeit
Führung und Entwicklung der Mitarbeitenden
Mitglied des Kaders, direkt dem Leiter Verkauf unterstellt

Ihr nächster Schritt
Interessiert? Anita Marthaler, Leiterin HR, freut sich auf Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen per Mail an
ichbewerbemich@tschuemperlin-ag.ch  

Seit 1918 widmen wir uns mit Leidenschaft hochwertigen Baustoffen. Als traditionsreiches Familienunternehmen verbinden wir Ästhetik mit Funktionalität – im Gartenbau, im
Hoch- und Tiefbau sowie bei öffentlichen Aussenanlagen. Unser umfangreiches Sortiment bietet für jede Bauidee die passende Lösung – sei es für moderne Gärten, stilvolle
Terrassen oder langlebige Infrastrukturen.
Was uns auszeichnet, ist unser engagiertes Team: kompetente und motivierte Menschen, die gemeinsam an einem Ziel arbeiten – mit unseren Produkten etwas Schönes,
Nachhaltiges und Beständiges zu schaffen. Wir legen grossen Wert auf persönliche Beratung und gelebte Werte.

Für die Führung unseres Verkaufsteams in Baar (ZG) suchen wir eine:n

LEITER/IN VERKAUF REGION MITTE 100%

Ihre Persönlichkeit
Sie sind eine umsetzungsstarke, selbständige
Persönlichkeit mit unternehmerischem Instinkt und
dem nötigen Biss, um im Verkauf erfolgreich zu sein.
Ihre positive Ausstrahlung und Ihre Offenheit im
Umgang mit Menschen wirken motivierend und
vertrauensbildend.
Zudem gehen Sie strukturiert und überlegt vor,
kommunizieren klar und verlässlich. Ihre soziale
Kompetenz, Teamfähigkeit und Identifikation mit
unseren Werten machen Sie zu einer echten
Führungskraft, die intern wie extern überzeugt.

Ihr Profil
Mehrjährige Erfahrung im Gartenbau oder Tiefbau
Überzeugungskraft, Ehrgeiz und nachgewiesene
Führungserfahrung
Verkaufspersönlichkeit mit strukturiertem Vorgehen und
starkem Kundenfokus
Freude an der Führung und Entwicklung von Mitarbeitenden
Weiterbildung in Verkauf oder Betriebswirtschaft von Vorteil
Gutes betriebswirtschaftliches Verständnis und
analytisches Denken
Erfahrung im Verkauf von Baustoffen ist ein Plus
Bereitschaft, ein Team sowie einen Standort umfassend zu
führen
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